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Bijlage: Toelichting op resultaten van het Plan van Aanpak 

 

Extra omzet uit toeristen die overnachten 
 

Gezamenlijke communicatie (PR & Promotie) en meer en aantrekkelijk toeristisch recreatief aanbod 

resulteert in extra overnachtingen. Als ten opzichte van 2017 gemiddeld slechts tientallen mensen 

per dag/nacht onze gemeente weten te vinden voor een overnachting op camping, bij  een B&B, een 

appartement, een vakantiehuisje of hotel heeft dat al een enorm financieel effect. In de prognose 

rekenen we met een gemiddelde besteding van € 75,- p.p.p.d., inclusief overnachting, entreegelden, 

horecabesteding, boodschappen en shopping. 

 

 
Grafiek 1: Tientallen extra overnachtingen per etmaal genereert hoge extra omzet op jaarbasis. 

 

Het resultaat is eenvoudig te meten aan de hand van de toeristenbelasting die wordt geïncasseerd. 

Aangevuld met een enquête onder deze toeristen is het verband te leggen met de inspanningen van 

individuele bedrijven en de inspanningen die uitgevoerd dan wel geïnitieerd zijn door het Toeristisch 

Marketing Platform. 

 

Jaar 2018 2019 2020 2021 2022 Totaal  

Aantal extra  

overnachtingen per dag 

22 55 110 165 220 595 
 

Extra toeristen nachten 

/ dagen ivm met 

meerdaags verblijf 

8.000 20.000 40.000 60.000 80.000 208.000 
 

Extra omzet toeristen 

met meerdaags verblijf. 

Besteding € 75,- p.p. 

600.000 1.500.000 3.000.000 4.500.000 6.000.000 1.5600.000 € 15,6 

mio 

Extra bruto marge 

toeristen met 

meerdaags verblijf 

300.000 750.000 1.500.000 2.250.000 3.000.000 7.800.000 € 7,8 mio 

Tabel 1: Tientallen extra overnachtingen per etmaal en per jaar genereert extra omzet op jaarbasis. 

 

€ -

€ 1.000.000 

€ 2.000.000 

€ 3.000.000 

€ 4.000.000 

€ 5.000.000 

€ 6.000.000 

€ 7.000.000 

Jaar 1:

22 nachten

Jaar 2:

55 nachten

Jaar 3:

110 nachten

Jaar 4:

165 nachten

Jaar 5:

220 nachten

Extra omzet per jaar uit toeristen

Extra omzet Extra bruto marge (50%)
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Extra omzet uit inwoners uit bezoekers of dagtoeristen 

 

Behalve extra overnachtingen kan ook het bezoek van mensen uit de directe regio toenemen. 

Mensen die enkele uren reizen of die de regio of provincie toch al (meerdaags) bezoeken en een 

gericht bezoek aan onze gemeente in hun programma opnemen. Zij komen met openbaar vervoer, 

de fiets, de auto of kunnen onze gemeente wandelend bereiken. Stel dat deze categorie bezoekers 

opgeteld in de eerste twee jaren per jaar 10.000 meer dag-bezoeken oplevert. Dit zijn 27 bezoekers 

gemiddeld per dag. In jaar 3 en jaar 4 schatten we een stijging van 20.000 bezoeken per jaar meer in. 

Een gemiddelde besteding van € 10,- p.p. per bezoekdag is daarbij de aanname. 

 

 
Grafiek 2: Tientallen extra bezoekers per dag genereert hoge extra omzet op jaarbasis. 

 

Dit resultaat is moeilijker meetbaar. Via enquêtes bij verkoop van arrangementen, route-verkoop e.d. 

kan hier wel inzicht in verkregen worden.  

 

Jaar 2018 2019 2020 2021 2022 Totaal  

Extra bezoekers en 

dagtoeristen per dag 

27 55 110 165 190 550 
 

Extra regio bezoekers of 

dagtoeristen per jaar 

10.000 20.000 40.000 60.000 70.000 200.000 
 

Extra omzet regio bezoekers: 

bij besteding € 10,-  p.p. 

100.000 200.000 400.000 600.000 700.000 2.000.000 € 2 mio 

Extra bruto marge regio 

bezoekers: aanname 50% van 

omzet 

50.000 100.000 200.000 300.000 350.000 1.000.000 € 1 mio 

Tabel 2: Tientallen extra bezoekers per dag genereert extra omzet op jaarbasis. 

€ -

€ 100.000 

€ 200.000 

€ 300.000 

€ 400.000 

€ 500.000 

€ 600.000 

€ 700.000 

€ 800.000 

Jaar 1:

27 personen

Jaar 2:

55 personen

Jaar 3:

110 personen

Jaar 4:

165 personen

Jaar 5:

190 personen

Extra omzet uit regiobezoekers

Extra omzet Extra bruto marge (50%)
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Extra omzet uit eigen bewoners 

De inwoners uit eigen gemeente zullen bij een beter recreatief aanbod ook meer uitgeven aan 

recreatie, horeca en detailhandel binnen onze gemeente.  Dit bedrag kan bijvoorbeeld € 20,- p.p. op 

jaarbasis meer zijn. Dat is nog geen € 0,40 per week. Voor een gezin met 2 kinderen ca. € 2,- per 

week, misschien € 10,- per maand. Besteed aan evenementen, horeca, extra boodschapje. 

 

 
 

Grafiek 3: Hogere bestedingen van eigen inwoners genereert extra omzet op jaarbasis. 

 
Dit resultaat is eigenlijk niet meetbaar; echter aan de hand van het zichtbare straatbeeld en succes 

bij ondernemingen kan hier wel een bepaald gevoel van succes ontstaan.  Via enquêtes gericht op de 

eigen inwoners zijn er wel mogelijkheden om hier inzicht in te gaan krijgen.   

 

Extra omzet uit 23.000 

inwoners bij € x extra 

besteding p.p.: 

20 40 60 80 100 Totalen 
 

Extra omzet eigen 

inwoners: 

460.000 920.000 1.380.000 1.840.000 2.300.000 6.900.000 € 6,9 mio 

Extra bruto marge eigen 

inwoners: aanname 50% 

van omzet: 

230.000 460.000 690.000 920.000 1.150.000 3.450.000 € 3,4 mio 

 

Tabel 3: Hogere bestedingen van eigen inwoners genereert extra omzet op jaarbasis. 

  

€ 0

€ 500.000

€ 1.000.000

€ 1.500.000

€ 2.000.000

€ 2.500.000

Jaar 1:  € 20,- Jaar 2:  € 40,- Jaar 3:  € 60,- Jaar 4:  € 80,- Jaar 5:  € 100,-

Extra omzet uit eigen inwoners 

Extra omzet Extra bruto marge (50%)
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Het totale resultaat 
 

Opgeteld loopt het te verwachten en beoogde resultaat in de miljoenen euro’s. Dit alles doordat 

stakeholders en partners met elkaar samenwerken en fondsen, reclamebelasting en 

toeristenbelasting direct wordt geïnvesteerd in communicatieverbetering en aanbodverbetering.  

 

 
Grafiek 4: In totaal loopt de extra omzet op jaarbasis in de vele miljoenen euro’s. 

 

De investeringen op basis van het voorstel van de stuurgroep aan menskracht en projecten verdient 

zich ruim terug in omzet, marge en werkgelegenheid. Bij een jaarlijkse investering van € 250.000,- tot 

€ 300.000,- wordt na 5 jaar naar schatting € 9.000.000,- per jaar aan extra omzet gegenereerd. 

Opgeteld is dit ca. € 25.000.000,- . 

 

TOTAAL: EXTRA 

OMZET 

1.160.000 2.620.000 4.780.000 6.940.000 9.000.000 24.500.000 € 24,5 

mio 

TOTAAL: EXTRA 

BRUTO MARGE 

580.000 1.310.000 2.390.000 3.470.000 4.500.000 12.250.000 € 12,2 

mio 

TOTAAL: EXTRA WINST 

= 5% 

58.000 131.000 239.000 347.000 450.000 1.225.000 € 1,2 mio 

 

Tabel 4: In totaal loopt de extra omzet op jaarbasis in de vele miljoenen euro’s. 

 

 

€ -

€ 1.000.000 

€ 2.000.000 

€ 3.000.000 

€ 4.000.000 

€ 5.000.000 

€ 6.000.000 

€ 7.000.000 

€ 8.000.000 

€ 9.000.000 

€ 10.000.000 

Jaar 1 Jaar 2 Jaar 3 Jaar 4 Jaar 5

Totale extra omzet en bruto marge

Extra omzet Extra bruto marge (50%)


